
 
 
 
 

 
Getnet llega a Colombia y refuerza su plataforma 

regional de pagos en Latinoamérica 
 
 

• Con su desembarco en Colombia, la fintech consolida su presencia en Latinoamérica y refuerza 
su propuesta como socio estratégico para empresas locales y multinacionales. 

 
 
Bogotá, 16 de marzo de 2026 - NOTA DE PRENSA 
Getnet, la fintech líder en soluciones de pago en Latinoamérica e Iberia propiedad de Banco Santander, 
anuncia el desembarco en Colombia como parte de su estrategia de expansión regional. Con este 
lanzamiento, la compañía no solo amplía la aceptación de pagos en el país, sino que conecta a las 
empresas colombianas con el ecosistema de pagos de Latinoamérica mediante una única integración 
tecnológica, lo que facilita su crecimiento transfronterizo. 

 
El lanzamiento se ha llevado a cabo en un acto con la presencia de clientes y funcionarios del Grupo 
Santander en Colombia junto a Federico Balige, quien fue nombrado recientemente CEO de Getnet 
Colombia y Argentina. El ejecutivo toma el rol tras una exitosa gestión de seis años en PayU GPO, donde 
alcanzó la posición de CEO para Latinoamérica. 
 
Con su entrada en Colombia, Getnet ofrece una plataforma regional con visión global y las siguientes 
capacidades: 
 

• Aceptación local para comercio electrónico  
• Conectividad regional con una única integración tecnológica, lo que simplifica la expansión de 

empresas colombianas hacia otros mercados de Latinoamérica. 
• Puerta de entrada a Colombia para multinacionales, lo que permite a empresas globales extender 

sus soluciones de pago al mercado colombiano de manera ágil y escalable. 
• Capacidades avanzadas de procesamiento, prevención de fraude y servicios de valor añadido, 

adaptadas a distintos verticales como retail, turismo, salud, educación y servicios. 
 
Federico Balige, CEO de Getnet Colombia y Argentina, dijo: “Getnet está construyendo una verdadera 
plataforma regional de pagos. Colombia es un mercado estratégico y dinámico, y nuestra llegada no solo 
amplía las opciones para los comercios locales, sino que los conecta con Latinoamérica mediante una 
infraestructura tecnológica unificada. Es un orgullo liderar esta nueva etapa de crecimiento”. 
 
Aproximadamente existen 200 multinacionales extranjeras con presencia en Colombia y cerca de 20 
multinacionales de capital colombiano con presencia fuera del país. A través de Getnet SEP (Single Entry 
Point), la API regional que permite un único punto de conexión, se expanden los servicios de la fintech 
tanto para las empresas con necesidades en Colombia como fuera del país. 
  
Por otra parte, las empresas, en muchos casos ya clientes de Santander, recibirán un servicio íntegro 
ofreciendo a sus clientes todas las alternativas de pago y posteriormente gestionando sus necesidades de 
Cash Management (gestión de efectivo), Banca transaccional, FX y Trade Finance (financiación comercial) 
a través de Banco Santander Colombia. 
 
De esta manera, Getnet continúa ejecutando su plan de expansión en Latinoamérica y Europa, lo que lo 
posiciona como un habilitador clave del comercio regional y global. Su modelo combina tecnología 
propietaria, integración flexible y una experiencia omnicanal unificada que impulsa el crecimiento 
sostenible de empresas de todos los tamaños. 

 



 
 
 
 

 
Acerca de Getnet 
Getnet es la fintech líder en soluciones de pago en Latinoamérica e Iberia propiedad de Banco Santander. Ofrece 
soluciones omnicanal sólidas y flexibles que se adaptan a las necesidades de nuestros clientes y se integran de manera 
fluida con los ecosistemas existentes y proporcionando robustas capacidades tecnológicas propietarias.   
 
Nuestra gama de servicios incluye pasarela de pagos, soluciones de pago en tienda y comercio electrónico, 
procesamiento, prevención avanzada de fraudes, servicios financieros y soluciones de valor añadido diseñadas para 
sectores como retail, alimentos y bebidas, salud y belleza, y turismo.   
  
En 2025, Getnet procesó más de 238.000 millones de euros en 10.500 millones de transacciones para 1,2 millones de 
clientes. Es el mayor adquirente en Latinoamérica por número de transacciones y se sitúa entre los diez primeros del 
mundo.  
  
Getnet está diseñado para dar servicio a comercios, ISVs, PayFacs, orquestadores, plataformas y la próxima 
generación de facilitadores del comercio, y conecta tecnologías y mercados mediante una experiencia unificada y 
omnicanal que impulsa los resultados de las empresas y su crecimiento. 


